2005法援策划专题月参赛指南

法援中心是一个很需要策划能力的地方。所有法援中心的核心成员都需要具备一定的策划能力。实际上，策划融入在社会生活的方方面面，策划能力也是将来每一位同学走上社会最重要的工具。法援中心本次安排的策划专题月活动主要是针对提高大家的社会策划能力。可能有的人说这会不会太难了？我要说，法援从来都是给法援人压力，在压力下才能进步。可能有的人说这会不会和学校策划脱钩啊？我要说，接触了难的社会策划，做简单的是易如反掌。

一、时间安排

	11月4日（周五）晚


	新思路集团总裁王东平先生讲座

题目暂定《我的策划史和我的创业史》；

（注：本次讲座为控制人数，需凭票入内）

	11月4日－11月17日
	各小团队准备文字稿

	11月11日（周五）晚
	策划交流会，陈力予主讲，题目《策划是什么？》

	11月17日晚前
	各小团队提交文字稿

	11月18日－11月20日
	评委会团评选三支队伍进入决赛

评委团：希艾策划有限公司策划总监卢先聪先生；新思路文化策划公司策划部总管鲍经理；陈力予；金明杭。

	11月21日－11月24日
	进入决赛的三支队伍准备ppt或flash展示文稿和现场比赛演讲稿。

	11月25日（周五）晚，
	策划大比拼决赛。

决赛评委：希艾策划有限公司策划总监卢先聪先生；陈力予；金明杭。


二、参赛队伍

参赛队伍六支，民事法务部两队、商事法务部两队、刑事与行政法务部两队。

队伍组建由各部门部长副部长负责。

每队3－4人，一个小团队的所有成员必须在本部门之内。部长与副部长可以参与入队，但若本部门其他成员报名已满，部长或副部长必须让位。若本部门参加人数太多，部门内先选拔，选拔方式由部门负责人决定，但务必保证公平，可采取欲参赛者演讲后由所有部门成员投票决定。

每支团队必须有一名队长。

三、初赛、决赛方式

1、预赛：

每个队提供20元文稿打印费用和一张福州市地图。

初赛只需提交文字稿，页数不限。

文稿中内容自行安排，没有固定形式，但要求整洁清楚。一般必须包括时间安排、地点选择、人员安排、费用统计、可行性研究等，具体见后。

2、决赛：

决赛定于2005年11月25日晚7点在法学院综合楼402，参赛队伍必须提前20分钟到场，抽签并安装演示软件。

由于决赛前会将入围决赛的团队的文稿还给各团队，并指出主要问题。建议入围决赛各团队进行文稿修改。

决赛分陈述和评委质询两个环节。

每队必须有一个陈述人，陈述时间为10分钟以内，陈述人陈述过程中必须安排团队中另一人操作演示软件。

评委质询环节，团队所有成员除陈述人外均需上台，接受任一评委的询问。

四、奖励

本次策划大比拼，设最佳团队奖一个团体奖项和最佳陈述奖、最佳答辩奖两个个人奖项。

最佳团队奖授予最后获胜的团队，授予奖金若干。

最佳陈述奖授予决赛阶段表现最优秀的陈述人，授予奖金若干，可空缺。最佳答辩奖授予决赛阶段表现最优秀的答辩人，授予奖金若干，可空缺。

以上奖项均由决赛评委团评出，解释权归决赛评委团所有。

参赛内容：

你是一家刚刚起步的策划公司（策划公司的名字自己取）的策划团队，现在你们这支策划团队想在福州策划一个大型的活动，借此打开福州策划市场。当然，作为一个初出茅庐的策划公司，你们没有社会关系，也没有什么资金，只有你们的智慧和空手套白狼的市场技巧了。

要求：

撰写一份完整的策划草案（内部稿）。这份草案必须详细介绍活动的方方面面。由于在活动中你们的公司可能必须和政府、赞助企业打交道，所以如果你觉得有必要并且有能力，可以在策划草案（内部稿）之外再专门撰写针对政府的策划书（送审稿）、针对赞助企业的商务邀请函。其他类型的策划报告，也可以加入参赛文案中，只要你们觉得有必要。

另外，进入决赛的团队务必要制作详细、精美的演示文案。用PPT或FLASH（flash必须采用发布模式）的制作方式。

题目：

【策划目的】吸引大量的游客到福州来参加你们公司策划组织的活动。

（提示：第一你要注意吸引什么样的游客，比如什么年龄段或是家庭为单位的。第二你要注意吸引什么地方的游客，只是市区内的，或是省内的，乃至国内的？不要片面贪大，因为策划越大的活动，成本会越高，对策划的要求也越高，越难成功。第三，因为涉及到福州，一定要与政府打交道，所以必须写你们怎样争取政府的支持，甚至政府可以为你们出钱。第四，因为你们公司资金不足，所以很多活动你们都要求不同的赞助企业，你们怎样争取赞助企业的支持也是一个难题，注意要写明为什么赞助企业愿意出钱。）

【策划主题】2006福州旅游节

（提示：这个主题只是一个方向，各团队可以根据自己的策划方案选择。比如说如果活动强调的主题可以加入主题中，例如如果你觉得这次活动要以绿色农业为诉求，你可以设计一个“2006福州福橘•绿色旅游节”。注意你的主题要符合时代性，不能太超前，不然不符合社会大部分人的想法，来玩的人不会太多的。当然你可以设计在大的主题下面，有不同的小主题以针对不同要求的受众。还可以有吉祥物之类的噱头。） 

【策划时间】2006年之间任何时间

（提示：注意注意黄金周以及各种节假日。）

【策划地点】福州整个市区，你也可以扩展到福州附近的八县。

（提示：在各个地方举办活动，或者要地方主管部门支持，或者就要出钱去租了。不要想得太乐观，鼓山管委会不会凭白无故借鼓山给你举办一个无聊活动的。如果你想不花代价地获得一个地方的场地，务必在文档中写明你凭什么说服各个地方的主管部门的。例如五一广场就一定有主管的五一广场管委会。如果你想举办一个活动连一个地方都不清楚是归谁管的，会给评委不好的印象。）

【政府公关】请写明如何和政府部门开展公共关系活动。

（提示：从以往的活动来看，如果政府部门认为这个活动可以提高这个地区的人气，可以为这个地方增加知名度之类的，会特批场地甚至出一些钱，当然这些小钱一定不足够你们搞一个可以提升一个地区人气的活动。和政府部门搞好公关很重要，你可以在一些大场合请一些高官出现，可以体现你们活动的档次。当然，为什么那些高官要来？注意，你不能说你给他塞红包吧，找死啊。和政府部门合作最大的好处实际上是可以拿到很多红头文件，可以使用该政府管辖下的场地、公安等各种资源。）

【企业公关】你要从企业搞到赞助来做活动。

（提示：你们公司是没有足够多的钱的，你们必须让你们的活动能够足够吸引商家，你们必须写明你们要找什么样的商家，那个商家为什么要为你们的活动买单。注意商家大多时候更愿意出商品而不是愿意出钱的。你也可以和商家共享利益。注意什么活动找什么样的赞助商，你不能举办一个公益运动会去找一个女性内衣商来赞助，这是不现实的。）

【活动细分】在一个主题下面必须有多个活动作为支撑。没有各种不同的、新鲜的活动，你怎么吸引大量的游客？每一个活动实际上都是一个小的策划方案。都必须写明时间、地点、赞助商、费用、活动内容等等。

（提示：每个细分活动才是活动的主要内容，不要忽略。这是最重要的，有了主题之类的美丽外壳，内里也要很丰富才好。这个部分涉及很多实际问题，该是最难的，不要怕难，一定要想清楚。）

【市场细分】主要针对什么市场，比如是一个商业性很强的，有可能会吸引一些客商，这样还可以做一个博览会之类的。如果是旅游性更强一些，那么福州有什么旅游好吸引人家的？

（提示：你要吸引尽量多的游客，就不要设置门票之类的；但是不设门票也会造成收入等诸多问题，每一个问题都要考虑清楚。市场估计一定要做足，甚至你们可以做一些小范围的市场调查。）

【可行性研究】在写每一个比较难实现的问题时，建议都增加可行性研究，否则评委凭什么相信你们的策划会成功？可行性研究要写得真实、详细。

（提示：比如一个室外活动万一那天下雨了怎么办？）

【广告】现在不是“酒香不怕巷子深”的时代，怎样吸引游客和商人的注意，广告是必要的。采用什么样的广告？电视？收音机？路边？广告牌？你们好好考虑。注意，你们必须去了解相应的价格！

（提示：注意广告的成本问题，投入是要看到产出的。不要随便投入几百万几千万下去，模拟比赛也是有个度的！）

【费用统计】你必须将你的活动的所有收入、支出列成一张详细的表。

（提示：甚至是每个小活动的流动费用都必须列在其中。例如：
	某篮球赛
	企业合作
	报名费
	人工费用
	奖金
	流动支出
	小计

	收入
	1500元
	300元
	
	
	
	1800元

	支出
	
	300元
	800元
	600元
	100元
	1800元


这只是最简单的简表。）

【注意】以上这些并不是你们文稿的题目，只是一些你们文稿中必须包括的内容。当然还有很多东西是我没有提示的，这些额外的东西很多都是加分元素，你们自己好好发现吧。你们的策划文稿到底包含一些什么内容，怎样设置目录和内容分类，你们自己考虑。总之，越详细越好。写完整份策划以后，你一定很有成就感。

注意：该表格必须订在所交文稿的封面之前。

	公司名称（团队名称）
	

	

	策划总监（队长）
	
	联系电话
	

	策划成员名单
	

	

	第一评委打分
	第二评委打分
	第三评委打分
	平均分

	
	
	
	

	初赛排名：

	

	初赛文稿主要问题：
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